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HomeToGo GmbH  ·  ธุรกิจท่องเที ่ยว - แพลตฟอร์มจองที่พักตากอากาศ  ·  เบอร์ลิน, เยอรมนี (ดำาเนินงานทั่วโลกใน 25 ประเทศ)  ·  ต่อเนื ่อง

HomeToGo: จากการก่อต้ังสูก่ารเขา้ตลาดหลักทรพัยด้์วยมูลค่ากวา่ 
1 พนัล้านยูโร เปน็พนัธมติรด้านวศิวกรรมนาน 7 ป ี
โดยมทีีมวศิวกรสงูสดุถึง 150 คน

100+
การทดสอบ A/B ท่ีทำางานพรอ้มกันได้ตลอดเวล

99.99%
ความเสถียรของระบบท่ีรกัษาไวไ้ด้ แมแ้พลตฟอรม์จะขยายสูก่ารใช…้

บ ร ิ บ ท ข อ ง ล ู ก ค ้ า

HomeToGo คือแพลตฟอรม์ตลาดกลางสำาหรบัท่ีพกัตากอากาศท่ีขบัเคล่ือนด้วย SaaS ซึ่งมสีำานักงานใหญ่ในกรุงเบอรลิ์น ก่อตัง้ขึ้นในปี
2014 แพลตฟอรม์นี้ทำาหน้าท่ีรวบรวมรายการท่ีพกัจากพนัธมติรผูใ้หบ้รกิารรายใหญ่ เชน่ Booking.com, Vrbo และ TripAdvisor 
ทำาใหผู้เ้ดินทางสามารถเขา้ถึงท่ีพกัตากอากาศจำานวนมหาศาลท่ีสดุแหง่หนึ่งของโลกได้ โมเดลธุรกิจของ HomeToGo ขึ้นอยูกั่บความสดใหมข่องขอ้มูล�
, ความน่าเชื่อถือของแพลตฟอรม์ และความสามารถในการขยายการเชื่อมต่อกับผูใ้หบ้รกิารได้อยา่งรวดเรว็กวา่คู่แขง่ HomeToGo ดำาเนินงานใน 25 ประเทศ 
รวบรวมรายการท่ีพกักวา่ 15 ล้านรายการจากพนัธมติรกวา่ 60,000 ราย และเขา้จดทะเบยีนในตลาดหลักทรพัยแ์ฟรงก์เฟริต์เมื่อเดือนกันยายน 2021 
ด้วยมูลค่าตลาดท่ีสงูกวา่ 1 พนัล้านยูโร

ค ว า ม ท ้ า ท า ย

HomeToGo เริม่ต้นในหมวดหมูธุ่รกิจท่องเท่ียวท่ีมคีวามท้าทายทางเทคนิคสงูท่ีสดุประเภทหนึ่ง นัน่คือการรวบรวมตลาดในระดับโลก ตัง้แต่วนัแรก 
แพลตฟอรม์จำาเป็นต้องนำาเขา้ จดัระเบยีบ และใหบ้รกิารขอ้มูลท่ีพกัแบบเรยีลไทมจ์ากระบบผูใ้หบ้รกิารภายนอกหลายสบิราย ซึ่งแต่ละรายมรีูปแบบขอ้ม�
, ความถ่ีในการอัปเดต, ตรรกะการกำาหนดราคา และลักษณะความน่าเชื่อถือท่ีแตกต่างกัน ความล่าชา้, ความไมส่อดคล้องกันของขอ้มูล หรอืการหยุดทำางานใดๆ
 ล้วนสง่ผลโดยตรงต่อการสญูเสยียอดจองและความเชื่อมัน่ของพนัธมติร

ทีมผูก่้อตัง้เผชญิกับขอ้จำากัดท่ีซบัซอ้น: การสรา้งองค์กรวศิวกรรมระดับโลกใหร้วดเรว็พอท่ีจะชว่งชงิตำาแหน่งทางการตลาด
 ในขณะท่ีตัวผลิตภัณฑ์เองก็ยงัอยูใ่นระหวา่งการกำาหน
ด การสรรหาบุคลากรวศิวกรอาวุโสท่ีมคีวามสามารถภายในองค์กรใหเ้พยีงพอตามกรอบเวลาของสตารท์อัพในเบอรลิ์นนัน้ไมส่ามารถทำาไ
ด้ การตัดสนิใจด้านสถาปัตยกรรมท่ีเกิดขึ้นในชว่ง 12 เดือนแรก จะเป็นตัวกำาหนดหรอืจำากัดขดีความสามารถทกุอยา่งท่ีจะสรา้งขึ้นบนแพลตฟอรม์นัน้ไปอีกหลายปี

เดิมพนันัน้ชดัเจน เศรษฐศาสตรข์องตลาดท่ีพกัตากอากาศขึ้นอยูกั่บขนาด, ความหลากหลายของรายการท่ีพกั, ความน่าเชื่อถือของผูใ้หบ้รกิาร 
และอัตราการเปล่ียนเป็นยอดจองท่ีเพิม่ขึ้น การวางโครงสรา้งพื้นฐานผดิพลาดในชว่งเริม่ต้น 
จะหมายถึงการต้องสรา้งใหมภ่ายใต้แรงกดดันจากการแขง่ขนัในภายหลัง

แ น ว ท า ง

NFQ (ตัวแทนโดย Gradion) เขา้มาเป็นพนัธมติรด้านวศิวกรรมผูก่้อตัง้ของ HomeToGo ตัง้แต่ปี 2014 รูปแบบการทำางานรว่มกันไมใ่ชโ่ครงการแบบจำากัดเวล
า แต่เป็นการเป็นพนัธมติรระยะยาวท่ีฝังตัว วศิวกรของ Gradion ทำางานรว่มกับทีมผลิตภัณฑ์ของ HomeToGo แบง่ปันมาตรฐานทางวศิวกรรม 
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และเติบโตไปพรอ้มกับธุรกิจในทกุชว่งของการขยายตัว

การตัดสนิใจด้านสถาปัตยกรรมใหค้วามสำาคัญกับการขยายขนาดในระยะยาวและประสทิธภิาพด้านต้นทนุการดำาเนินงานตัง้แต่เริม่ต้น Gradion 
ชว่ยออกแบบโครงสรา้งพื้นฐานแบบ Cloud-native ท่ีสรา้งขึ้นเพื่อรองรบัปรมิาณการใชง้านสงูพรอ้มกัน การนำาเขา้ขอ้มูล API อยา่งต่อเนื่อง และการทดสอบ A/B 
ท่ีเขม้ขน้ โดยไมม่คีวามเสีย่งในการปรบัใช ้ทีมงานนำาระเบยีบวธิ ีLean Startup, แนวปฏิบติั Extreme Programming, Trunk-Based Development และ CI/CD 
pipelines มาใช ้ซึ่งเป็นการผสมผสานท่ีตัง้ใจเลือกเพื่อรกัษาความเรว็ในการพฒันาเมื่อขนาดทีมขยายใหญ่ขึ้น

เลเยอรก์ารผสานรวมต้องได้รบัความสนใจเป็นพเิศษ การเชื่อมต่อ API ซพัพลายจากภายนอกกวา่ 100 
รายการ ซึ่งแต่ละรายการมโีครงสรา้งและพฤติกรรมภายใต้โหลดท่ีแตกต่างกัน จำาเป็นต้องมสีถาปัตยกรรมการทำาใหเ้ป็นมาตรฐานอยา่งเป็นระบ
บ แทนท่ีจะเป็นการผสานรวมแบบรายกรณี Gradion เป็นผูน้ำาในงานนี้ พรอ้มกับการดแูลแพลตฟอรม์การผลิตไปพรอ้มกัน

สิง่ท่ีท้าทายท่ีสดุคือการประสานงานองค์กรวศิวกรรมแบบกระจายตัวในหลายเขตเวลา ซึ่งในท่ีสดุมวีศิวกร 150 คนในสีส่ำานักงานในสามประเทศ
 พรอ้มทัง้รกัษาความสอดคล้องของผลิตภัณฑ์และความมัน่ใจในการปรบัใช ้Gradion รกัษาการทำางานรว่มกันนี้ผา่นโครงสรา้งทีมแบบฝังตัว เครื่องมอืท่ีใชร้ว่มกัน
 และมาตรฐานทางวศิวกรรมท่ีสอดคล้องกันซึ่งนำาไปใชใ้นทกุพื้นที

เมื่อ HomeToGo เติบโตจนพรอ้มสำาหรบัการเสนอขายหุน้ IPO การผสานรวมของ Gradion เขา้กับองค์กรผลิตภัณฑ์นัน้ลึกซึ้งมากจน HomeToGo 
ใชส้ทิธิต์ามสญัญาในการเขา้ซื้อทีมวศิวกรรมทัง้หมด โดยรวมทีมเขา้เป็นสว่นหนึ่งของบรษัิทก่อนการจดทะเบยีนในปี 2021

ผ ล ล ั พ ธ ์

50+
การปรบัใชสู้ก่ารผลิตต่อวนั

100+
การทดสอบ A/B พรอ้มกันท่ีทำางานอยูต่ลอดเวล

99.99%
ความพรอ้มใชง้านท่ีคงอยูแ่มแ้พลตฟอรม์จะขยายสูก่ารใชง้านทัว่โลก

100+
การผสานรวม API จากภายนอกท่ีทำางานอยูจ่รงิ เพื่อปอ้นขอ้มูลสนิค้าคงคลังท่ีถกูทำาใ

ปัจจุบนั HomeToGo ดำาเนินงานด้วยจงัหวะท่ีสะท้อนถึงรากฐานทางวศิวกรรมท่ีสรา้งขึ้นตลอดระยะเวลาการเป็นพนัธมติร:

* การปรบัใชสู้ก่ารผลิตกวา่ 50 ครัง้ต่อวนั - ความถ่ีในการเผยแพรท่ี่คงอยูโ่ดยไมม่กีารหยุดชะงักของบรกิาร
* การทดสอบ A/B พรอ้มกันกวา่ 100 รายการท่ีทำางานอยูต่ลอดเวลา
* ความพรอ้มใชง้าน 99.99% ท่ีคงอยูแ่มแ้พลตฟอรม์จะขยายสูก่ารใชง้านทัว่โลก
* การผสานรวม API จากภายนอกกวา่ 100 รายการท่ีทำางานอยูจ่รงิ เพื่อปอ้นขอ้มูลสนิค้าคงคลังท่ีถกูทำาใหเ้ป็นมาตรฐานแบบเรยีลไทม์
* รายการท่ีพกั 15 ล้านรายการ จากพนัธมติรผูใ้หบ้รกิารกวา่ 60,000 ราย ใน 25 ประเทศ
* มูลค่ากวา่ EUR 1B+ ณ การเสนอขายหุน้ IPO ในตลาดหลักทรพัยแ์ฟรงก์เฟริต์ เดือนกันยายน 2021

* ทีมวศิวกรรมถกู HomeToGo เขา้ซื้อกิจการ ณ การเสนอขายหุน้ IPO - เป็นสญัญาณท่ีหาได้ยากวา่ทีมงานได้กลายเป็นสว่นหนึ่งท่ีแยกไมอ่อกจากบรษัิท

ระบบนิเวศของแบรนด์เติบโตขึ้นเพื่อรวมถึง Agriturismo.it, atraveo, Casamundo, Tripping.com, Wimdu และอ่ืนๆ HomeToGo 
เป็นตลาดเชา่ท่ีพกัตากอากาศแหง่แรกท่ีเปิดตัวเครื่องมอืวางแผนการเดินทางท่ีขบัเคล่ือนด้วย AI เชงิสรา้งสรรค์

"Gradion เป็นพนัธมติรท่ีสำาคัญของ HomeToGo มาตัง้แต่ก่อตัง้ในปี 2014 
ชว่ยใหเ้ราสามารถจา้งผูม้คีวามสามารถด้านเทคโนโลยชีัน้นำาเพื่อสรา้งแพลตฟอรม์ท่ีล้ำาสมยั น่าเชื่อถือ และใชง้านง่ายของเรา ในขณะที
HomeToGo ยงัคงเติบโตอยา่งต่อเนื่อง สมาชกิทีมเทคโนโลย ีHomeToGo x 
Gradion ของเรามคีวามสำาคัญอยา่งยิง่ในการชว่ยใหเ้ราพฒันาเทคโนโลยขีองเราใหส้อดคล้องกับความต้องการท่ีเปล่ียนแปลงไปของลกูค้า

 เราหวงัเป็นอยา่งยิง่ท่ีจะได้สานต่อความรว่มมอืกับ Gradion ในขณะท่ีเราก้าวเขา้สูบ่ทต่อไปของการเติบโตท่ีน่าท่ึงของเรา"

Simon Matthews

ผูอ้ำานวยการฝ่ายเทคโนโลย ีขอ้มูล และ OSS

บ ร ิ ก า ร ท ี ่ ใ ห ้

สถาปัตยกรรม Cloud-native

เ ท ค โ น โ ล ย ี ท ี ่ ใ ช ้

Cloud infrastructure (AWS/GCP)
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พนัธมติรด้านวศิวกรรมระยะยาว
การพฒันาแบบ Agile ในระดับองค์กร
การนำา CI/CD pipeline มาใช้
การออกแบบเลเยอรก์ารผสานรวม API

การขยายขนาดแพลตฟอรม์และวศิวกรรมความน่าเชื่อถือ

CI/CD pipelines (Trunk-Based Development)

100+ third-party API integrations

Lean Startup / Extreme Programming / Kanban

พรอ้มท่ีจะหารอืเก่ียวกับความท้าทายท่ีคล้ายกันหรอืไม?่

Gradion ทำางานรว่มกับบรษัิทซอฟต์แวร ์ฟนิเทค และผูป้ระกอบการอุตสาหกรรมใน DACH เอเชยีตะวนัออกเฉียงใต้ และแอฟรกิา ได้รบัการรบัรอง 
ISO 27001 ประสบการณ์ 23 ปีในสภาพแวดล้อมท่ีมกีฎระเบยีบและเติบโตสงู

sales@gradion.com
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